"2 Urbeos

Aplicaciones Sistema Urbeos-Cities “Inteligencia Comercial”
Entidades Bancarias

Optimizacion de Rendimiento de Sucursales Bancarias

Detecte el rendimiento potencial de sus sucursales y reoriente los
recursos del banco estratégicamente
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54% del mercado potencial cubierto. Es posible aumentar la
cantidad de clientes en un 46%.
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e Reoriente los recursos del banco y aumente los clientes
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