"2 Urbeos

Aplicaciones Sistema Urbeos-Cities “Inteligencia Comercial”
Cadenas de Gastronomia

Optimizacion de Rendimiento de Puntos de Venta

Detecte el rendimiento potencial de sus sucursales y reoriente los
recursos de la empresa estratégicamente






Urbeos-Cities 8

® MODULOS ESPECIALES

® ADMINISTRADOR DE CAPAS
3 : @ GEOCODIFICADOR
Sucursales de la 3> g ‘ ; \ ® TRABAJOS GUARDADOS

T N \ i 4
compania : S . Sl ® Monitoreo de Sucursales v

Analisis de
Rendimiento




Desplegar ment AON N L. lIrhane.Mitice o
X eV 4 TN ¢

7). 'AS
Bl Ventas/Clientes totales | Periodo Ventas (Total por PDV]

966 . ';,'Ui T Oct 2017 Cantidad da ventas

= " NP

I o

Jun  Jul  Ago Sep Oct
2T 2007 2017 27 2017

Sucursales



Jesplegar menu

I

-

-—

Ol \Ventas/Clientes totales

9 6 6 - ?[]tl Warilas

Periodo
Oct 2017

| Irlhane Citine -8
™

)
VYentas (Total por PDV) a2
Cantidad de ventas
1.5 B
ad
[

O Alerta
I
Ene b Mar Abr M
Ju go m Oct No
4F Nivel Socio
45 ale <4 Fil






Urbeos-Cities &

I ® MODULOS ESPECIALES
® ADMINISTRADOR DE CAPAS
@ GEOCODIFICADOR
® TRABAJOS GUARDADOS

Ventas actual
18.747 :

® Monitoreo de Sucursales v

@ Herramien tas
Estado de Analisis de
Mercado Rendimiento
Trade Area : :
o ? Bloqueo de Zonas de
Sucursal 36 ‘}"s | Competencia = Oportunidad

— Analisis de rendimiento—,

4 Estadistica Sucursales
Sucursal 22

) %t Qe ,
“ OSSO
£< ) / 4 o, Trade Area

Ventas actuale:
19.215 A ) Sucursal 22
4 Filtros
: \"‘ “Q’)‘Q‘ Sucursal 22 | am
“‘ ““" >\ “ < i heo @D 04 o
‘\A“ “‘ “"‘,“”% "“ ‘ p 4 Fil 'NI'\'?{"EFCW:H“I"
v ’ 'Q ‘;‘ v" ) o 45 “‘-m'l.-: 7 —<n Filt v
> o
=

X B X\ TR
S REIPPENE S LR A



Urbeos-Cities &

® MODULOS ESPECIALES

® ADMINISTRADOR DE CAPAS
@ GEOCODIFICADOR

® TRABAJOS GUARDADOS

® Monitoreo de Sucursales v

_ o Herramientas
®  Estado de Analisis de
. Mercado Rendimiento
Mercado potencial
Sucursal 22 Bloqueo de Zonas de

ompetencia  Oportunidad

Deamanda CubiertaTotal

1 D 453 Hagaras

— Analisis de rendimiento—,

\J

WY

4 Estadistica Sucursales

Sucursal 22

SR
: 9% et ¢ . '

Ventas actual s\< “ ““ :“" & 5.234 i
19.215 ““ - a® | S o [ o () o

3 eSS nete S0l S |
Ventas_ LR %) ‘ ‘ &> Sucursal 22 i 2947 Filtros
potenciales ® ‘ “ “ S ‘ £ 2.250 2015 o
10.453 | Ry o, ‘

. . K Ene Feb Mar Abr ay un
¢“‘,’.\V ““ Jul  Ago @ETP Ot Nov D
’ , Filtro Nivel Socioecanémico
X v"‘ ‘ ‘ . 4 Filtro Nivel

%o,
‘ﬂr

S REIIOPENL L

4 Sucursales <4 Filtros Propios

o

ABC1 c2c3 D102

P—— T T G . E]Reporle QConﬁgurar




- 4 - Q &

Mercado potencial

- Desplegar ment %8 Sucursal 346

Sucursal 36 /

\
Ventas actual
18.747

Urbeos-Cities &

® MODULOS ESPECIALES

® ADMINISTRADOR DE CAPAS
@ GEOCODIFICADOR

® TRABAJOS GUARDADOS

® Monitoreo de Sucursales v

Ventas R

potenciales = ° Herramientas

6,107 :
Estado de Analisis de
Mercado Rendimiento

Bloqueo de Zonas de
Competencia = Oportunidad

Sucursal 22 X ¥ " “ v
Ventas actual§ ‘ " 4 i %‘ Q‘:

: , A y - Facturaciin Ventas
B ‘ 5 td Al o= : , :
:ﬁ:::iiales | § ‘ ‘ o‘ ‘ 1 SUCU rsal 22 ‘\‘.‘ Filtros
| ‘ ‘ " 0% : )
. X R S xS
G a0,

4 Estadistica Sucursales

Tm——

1 0'453 Ene Feb Mar Abr May Jun
p Ju Ao TP ot Nov Dk
‘ o 4 Filtro Nivel Socioecanémico

' R ’.' ° « Sucursales 4 Filtros Propios
@ ) 4R







Ventas actuales
18.747

Ventas
potenciales

6,107

Ventas actuales
19.215

Ventas
potenciales

10.453

Urbeos-Cities &

® MODULOS ESPECIALES
@ ADMINISTRADOR DE CAPAS

e ® GEOCODIFICADOR
Sucursales con o s ‘ ' ® TRABAJOS GUARDADOS
potencial alcanzado 0w

® Monitoreo de Sucursales v

o Herramientas
Estado de Analisis de
Mercado Rendimiento
Bloqueo de Zonas de
Competencia  Oportunidad

— Analisis de rendimiento—

4 Estadistica Sucursales

Sucursales con
potencial alto




Dasplegar ment s ‘\"» A ’ ‘ ) _ =
T e N '
O 2 > -~ i
— . g
Z= &\
, * . 7

Rendimiento de Ventas/Clientes

Rendimiento General | Periodo
POTENCIAL

3,2[] Vias x Hog. Oct 2017
Ventas actuales
18.747 3,20
2,90
Ventas- 21
potenciales 2,15
1.0

2 _-— — - - -

20017 2017 E0NT 2017 2017

~Ventas actuales
19.215

Ventés_ L ¥
potenciales
10.453

Urbeos-Cities @2

Esperads M Medo

=3
£
[ - - - = -
£ 2,2
| H B N N | 2,08
Jun Jul Ago  Sep  Dct
|

Rendimiento por PDV

ALES
JE CAPAS

ADOS

sales v

ilisis de
dimiento

nas de
BULIGED!

niento—

Hi
Jjracion ent;
| TR Alerta
Filtros
Ene ) Mar Ab M
hu o0 ISP ot No
4 F Nivel Secieecandmi
4 5 ales t




Rendimiento de Ventas/Clientes

Rendimiento General | Perioda
3,2“ Whas x Hog. Oct 2017

FOTEMCIAL

Ventas actuales

18.747

3.20

Ventas
potenciales

6,107

Rendimiento

3,07

$ ‘s Jul  Ago  Sep [Jctl
Sucursal 36 2017 2017 217 2017
Potencial alcanzado,

3,07 Tickets por hogar cubierto

Sucursal 22

Ventas actuales

‘
19.215

:ﬁ:‘;:;ales No requiere acciones adicionales
10.453

, “4"‘
‘ ‘
é{’ |

)

42 TN

Rendimiento por PDV

Urbeos-Cities @2

ALES
JE CAPAS

Esperads W Hedla Alle

lisis de
imiento

(=]
3

nas de
rtunidad

niento—

rsales

antas
limiento
Ventas

aclor

1.84

‘."? . ) . 9.°.", . :
S BRRENESS % ‘»‘o -

Filtros
eb Mar Ab M:
o P Ot N
4 Filtro Nivel Saecieecondmis
4 Sucursale < Filtre



2N T 0 Urbeos-Cities @

S

= 7 7 todeVentas/Clientes ALES
ot | Pariodo Rendimiento por PDV DE CAPAS
Sucur§al 22 o POTENCIAL M Es perade M Medls  Alte —
Potencial alto, g
i s Solo vende 1,84 Tickets por hogar cubierto. — el
290 a0 :
Ventas . |
potenciales S
dimiento
nas de
BULIGED!
s “ ‘ ‘ ‘.:_\ niento—
"““‘ ":‘Q’) ’ , ‘ ; K I ; : ;1- - E rsales
‘ “ “c‘ ‘ ’. ‘ ‘6 2017 2017 2017 2017 2017
Sucursal 22 “ “ ““ ‘ 6 ‘\ ‘ 1,84
: “"‘v“‘.““‘“ ' '-'\ % - Q Facturacion entas
Ventas actuales ‘ “ ““ “" R : - \ cfl Normal MGl Alerta  lG8 Bajo
19.215 “:‘3’;‘:‘3“ - = - N
: . ‘ ‘ ‘ ’ A Filtros
Ventas “ : ‘ ’ ‘\ ) 20 L
e e 8% e

Rendimiento "

1,84



2 Urbeos
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